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企業内外に蓄積されたビッグデータを簡単かつグラフィカルに可視化する 

BIダッシュボード「GalleriaSolo（ガレリアソロ）」の 

サブスクリプション版を販売開始 

 
 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

【ガレリアソロについて】 

ガレリアソロは、企業内外に蓄積されたビッグデータを簡単かつグラフィカルに可視化し共有できる製品です。多

彩なグラフ・チャート・ゲージ・パネル・地図に加え、3D・アラート・ダイアグラムなど、業界トップクラスの表現パーツを

備え、それらを利用者が自ら操作しながら直感的にデータ分析することができます。生産状況の見える化や歩留ま

り改善、全社KPI評価、働き方改革指標分析、小売店舗分析、営業指標分析など、さまざまなシーンで活用いただい

ています。 

 
※１：BI ダッシュボード   ：複雑な情報を速やかに伝達するために、さまざまなリソースから取り出したデータを、チャート・地図・グラフなどのグラフィカルな形式に 

まとめて表示し、分析する機能のこと。 

※２：データスタジオ＠WEB：経営者から部門マネージャー、実務担当者まで幅広く誰でも使える BI ツール。表形式でのデータ抽出や集計に活用できます。 

※「ガレリアソロ」は商標登録出願中です。「データスタジオ＠WEB」は株式会社ＤＴＳの登録商標です。その他の製品名は、各社の商標もしくは登録商標です。 

 

【価格（税別）】 

～5 ユーザー  ：年額 198,000 円（月額あたり 16,500 円）    ～10 ユーザー：年額 300,000 円（月額あたり 25,000 円） 

～20 ユーザー ：年額 600,000 円（月額あたり 50,000 円）    ～30 ユーザー：年額 900,000 円（月額あたり 75,000 円） 

～40ユーザー ：年額 1,200,000円（月額あたり 100,000円）   ～50ユーザー：年額 1,500,000円（月額あたり 125,000円） 

～100ユーザー：年額 3,000,000円（月額あたり 250,000円）  ～200ユーザー：年額 6,000,000円（月額あたり 500,000円） 

～300 ユーザー：年額 9,000,000 円（月額あたり 750,000 円） 

 

① 1 年間分での販売となります。 

② 利用方法を、テキストを使って説明する簡易サポート「チャットボット」を含みます。 

③ 有人のサポートセンターを利用する場合は、別途保守契約（年額 225,000 円）が必要です。 

  

【販売目標】 初年度：100 本  3 年後目標：400 本   売上規模：約 1 億円 

 

株式会社ＤＴＳ(本社：東京都中央区、代表取締役社長：西田公一)は、企業のビッグデータ活用を促進する、BI

ダッシュボード※１ソフトウェア「GalleriaSolo（ガレリアソロ）」のサブスクリプション版（定額制サービス）を、2019年8

月19日より販売開始致します。 

サブスクリプション版は価格を10ユーザー年額300,000円（月額あたり25,000円）」とし、分析ツールを検討中で

「初期費用を抑えたい」、「まずは試しに使ってみたい」というお客様のニーズにお応えする価格体系となっていま

す。 また、ガレリアソロには自社製品のBIツール「DaTaStudio@WEB（データスタジオ@WEB※２）」が内包されてお

り、簡単な操作ながらも高度な表形式のデータ抽出や集計が可能となっています。 

さらに、詳細なセキュリティや権限管理に対応した全社で利用するエンタープライズユースに加え、Excelや

CSVファイルの取り込みやすぐに使用開始できる簡易設定インターフェースも備え、個人や部門単位で利用する

セルフユースにも対応した製品となっています。 

ＤＴＳは今後もお客様のニーズにお応えするビッグデータソリューションをご提供してまいります。 



＜株式会社ＤＴＳについて＞ 

ＤＴＳグループはコンサルティングから設計、開発、基盤構築、運用などの情報システムの構築に加え、ソリューショ

ン提供型のビジネスの展開やビジネスプロセスアウトソーシング（BPO）などを通じて、お客様に付加価値を提供し

ております。 

ＤＴＳのビッグデータソリューションでは、BI ダッシュボード「ガレリアソロ」や BI ツール「データスタジオ@WEB」を中心

にさまざまなシステムやサービスをご用意しています。 

 

本社所在地：〒104-0032 東京都中央区八丁堀 2-23-1 エンパイヤビル 

 

＜本プレスリリースに関する問い合わせ先＞ 

営業本部 ソリューション営業部 担当：平久（たいらく） TEL：03-6914-5402  E-mail: solution@dts.co.jp  

 

＜報道機関からの問い合わせ先＞ 

総務部 ESG 推進室 （グループ広報担当） 担当：熊田 TEL：03-3948-5488  E-mail: press@dts.co.jp  

 

                                           以 上 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



参考 【「ガレリアソロ」の特長】 
 

1．直感的なデータ分析を可能とするグラフィカル画面 

複雑なデータを一覧で表示して簡単に可視化します。利用者が自ら操作しながら直感的にデータ分析することができます。フレ

ーム・メニューバー・グラフなど、データ活用目的に応じた種類や配置に変更しご利用いただくことが可能です。 

 

※製造業での使用例：出荷予定のダッシュボード画面 

 

 
※製造業での使用例：作業工程のダッシュボード画面 
 
2．内包の「データスタジオ＠WEB」で、表形式のデータ抽出や集計が簡単に 

経営者から部門マネージャー、実務担当者まで誰でも使える BI ツール「データスタジオ＠WEB」により、簡単な操作ながらも高度

な表形式のデータ抽出や集計が可能となっています。 

 

※流通小売業での使用例：クロス集計画面 



3．Excel や CSV ファイルの取り込みや簡易設定インターフェースも備え、セルフユースにも対応 

詳細なセキュリティや権限管理に対応した全社で使用するエンタープライズユースに加え、ExcelやCSVファイルの取り込みやす

ぐに使用開始できる簡易設定インターフェースも備え、個人や部門単位で利用するセルフユースにも対応した製品となっていま

す。 

 

 

4．「ガレリアソロ」導入事例 

佐賀エレクトロニックス株式会社様 

年間約 3 億個のＩＣ生産をデジタルサイネージで管理。その生産実績の見える化を強力に支援 

独自の技術でＩＣ製品の後工程を一貫して担う佐賀エレクトロニックス様。従来の Excel 管理からデジタルサイネージに移行する

ためにＢＩダッシュボード「ガレリアソロ」を導入されました。それにより、生産実績データのリアルタイムな可視化をデータサイエン

ティストの視点で実現しました。 
 

  

 

以上 


